
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

【帳合】 トーハン・日販・大阪屋・栗田・太洋社・明文図書 

【営業担当】 吉溪 （よしたに）・ 吉川（よしかわ） 

＜以下の方々にも営業を委託しております＞ 

関東地区ほか：白川 秀也 ／関西地区：水守 一郎（MIT ブックサービス） ／ 

関西地区・中国・四国：山下 啓（関西パブリケーションエージェンシー） 

☆ アニモ出版スタッフブログを始めました ☆ 
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裏面・１月新刊案内 

年末はビジネス書の売り時です！ 

 

関東では 4 月に雪が舞い、ワールドカップに熱狂した 8 月が終わってもまだ暑く、半袖で

過ごした 10月を終えると季節はそのズレを修正することなく、秋を省略して冬へと向かおう

としているように思えますが、如何お過ごしでしょうか。すでに、書店様の店頭には、来年

の日記・手帳はおろか早くも 3 月の確定申告の解説書までが並んでおり、この風信帖をお届

けする頃にはクリスマス・セール、歳末商戦が始まっている商店街、ショッピング・モール

もあることでしょう。年々歳々、季節感が希薄になっていると感じる人も多いようですが、

比較的長い休暇を控えた 12月は（以前ほどではありませんが）書籍の売り時です（少々古い

でしょうか？）。気分新たに新年を迎えるためか、1年の節目に自らを省みて翌年に備えるた

めか、ビジネス書も 1年で一番売れる時期なのです。 

各版元の増売企画も目白押しでしょうが、その年のベストセラーや話題の書籍を改めて並

べ直してみる書店様も多いようです。また、定評のあるロングセラーについても需要の高ま

るシーズンでもありますので、12月を控えて商品の見直しをされる良い時期だと思います。

その時に、同封しております小社既刊本リストで欠本チェックをいていただけるとおおいに

助かります。お店の商品管理システムも随分と進歩しているようですが、売れている本こそ

が欠本しやすいのはご承知のとおり。売れる時期にこそ、小さな版元にも目を向けていただ

ければ幸いです。 

今号では、小社として 2 年目を迎えます来年 1月の新刊をご案内させていただいておりま

す。社員一同さらなる飛躍を目ざしてまいりますので、一層のご支援・ご協力をいただけま

すようお願い申し上げます。 
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ビジネス書 ご担当者様 
 

 

年収 1000 万円を確実に稼ぐ 

★『女性が税理士になって成功する法』 
 

～受験生はもちろん、OL、子育て主婦からでも OK！ 
 

じつは税理士は女性に向いている資格です。女性特有の感性や細やかな心

遣いが活かされ、社長や資産家のよき相談相手にもなり、また仕事と家庭を

両立しやすいからです。実際、税理士全体に占める女性の割合は急増してい

ます。 

本書は、税理士になって成功するという夢をかなえた６人の女性税理士の体験談を紹介しながら、「資格試験突破

のための勉強法」「資格取得後にステップアップする方法」「独立開業後の顧客獲得術」など、女性税理士として成

功するためのノウハウを具体的に公開。資格取得を考えているＯＬ、専業主婦はもちろん、資格試験専門校の受験

生、新人税理士まで、知りたいこと満載のまさに“こんな本が欲しかった”という本です！ 
 

仕事もプライベートもうまくいく 
★『いつの間にか相手を納得させてしまう 

  説得と交渉のテクニック』 
 

～公私にわたって使えるコミュニケーション術を伝授！ 
 

ビジネスの場では、毎日が交渉の連続。いかに相手を説得し、自分のペ

ースで物事を運ぶことができるかが仕事の成否を分けることは少なくあり

ません。とはいえ、一方的な理詰めや強引さだけでは、生身の人間である

相手の心は動きません。そこには相手を心から納得させ、Win-Win の関係を保ちながら同意を得るコミュニケーシ

ョンの技術が必要なのです。 

本書は、誮もが一度は悩むこの「説得」と「交渉」というコミュニケーションスキルをやさしく伝授。これが身

につけば、仕事だけでなくプライベートも充実すること請け合い。若手社員、営業マン、プロジェクトリーダー必

読の一冊です。 

※なお、タイトル、価格等は予告なく変更することがあります。ご了承ください。 
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